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Ma X Xus en
Vodafone Business:
een krachtig partnership

MaXXus ICT & Telecom, dé ideale partner voor vaste en mobiele telefonie, IT-beheer, cloudoplossingen, cybersecurity en
de moderne werkplek, werkt al tien jaar nauw samen met telecomprovider Vodafone Business. Een duurzame
samenwerking die nog altijd springlevend is en relevanter dan ooit. In een markt die continu in beweging is, brengen
beide bedrijven hun expertise samen om klanten optimaal te ondersteunen met slimme, toekomstgerichte oplossingen.
Onder het motto “Together we can’ bouwen we verder aan een partnership waarin we elkaar versterken en waarin de
klant altijd centraal staat.

expertise van MaXXus op zowel ICT- als telecomgebied én
de sterke regionale aanwezigheid, vormt het bedrijf een
waardevolle aanvulling binnen het partnernetwerk van
Vodafone Business.

Dichtbij de klant, klaar voor de toekomst

MaXXus en Vodafone Business werken samen in een
partnership dat draait om één gedeelde missie: klanten
voorzien van oplossingen die écht werken. Waar MaXXus
diepgeworteld is in de regio en precies weet wat er lokaal
speelt, brengt Vodafone Business landelijke slagkracht en
technologische innovatie mee.

Als familiebedrijf met een sterke band met de regio staat
MaXXus bekend om zijn nuchtere, klantgerichte aanpak:
dichtbij, betrokken en betrouwbaar. Vodafone Business
vult dit aan met toekomstgerichte technologie en brede
expertise. Samen zorgen ze ervoor dat klanten profiteren
van persoonlijke service én innovatieve oplossingen die
klaar zijn voor morgen.

Roel Polmans

MaXXus is een zelfstandig ICT- en telecombedrijf met
ruim twintig medewerkers en werkt al jarenlang intensief
samen met Vodafone Business. Wat op het eerste gezicht
een bijzondere samenwerking lijkt, blijkt in de praktijk
juist een doordachte en logische keuze. Dankzij de
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Deze synergie komt niet alleen tot uiting in de diensten
die ze leveren, maar ook in de manier waarop ze
samenwerken. In een gesprek met directeur-eigenaar Ron
Raaphorst, en salesmanager Kees Asscheman beide van
MaXXus en Roel Polmans Directeur MKB Sales bij
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VodafoneZiggo, wordt duidelijk hoe deze samenwerking
in de praktijk vorm krijgt. Het resultaat? Een sterke
combinatie die het verschil maakt voor ondernemers in
de regionale mkb-markt.

Van vaste telefonie naar de moderne werkplek
Tijdens dat gesprek, in het kantoorpand van MaXXus aan
de Westvlietweg in Den Haag, nemen Ron Raaphorst,
Kees Asscheman en Roel Polmans dan ook alle tijd om uit
te leggen wat die intense samenwerking tussen partijen
precies inhoudt. Kort samengevat, optimaal gebruik
maken van elkaars expertise. Niks meer, niks minder.

Van traditionele telefonie tot de transformatie naar de
moderne werkplek: een proces waarin MaXXus zich de
voorbije jaren sterk heeft gespecialiseerd. Vast-mobiele
integratie is daarbij steeds belangrijker geworden,
Vodafone Business speelt hierin een belangrijke rol. Met
Business Mobile en Flex Mobile zijn organisaties altijd en
overal bereikbaar. Voeg daar vast-mobiel integratie en
slimme technologie aan toe, en je hebt een ideaal
ingrediént die past binnen een betaalbare, moderne
werkplek.

Veilig, efficiént en schaalbaar
Ron Raaphorst: “De moderne werkplek - waar internet en
security onmisbaar zijn - maakt het dankzij Cloud-
oplossingen mogelijk om overal veilig te werken. Waar je
maar wilt, het liefst wereldwijd.”

Kees Asscheman vult aan: “lk probeer bedrijven te
overtuigen dat zij in een ‘oude omgeving’ extreem
kwetsbaar zijn voor onder andere cybercriminelen.” Voor
een klant met meer dan 300 medewerkers en meerdere
locaties maakte MaXXus de IT-omgeving eenvoudiger en
veiliger. Alles is nu centraal geregeld, beveiligd via het
wereldwijde netwerk van Vodafone Business, en vaste en
mobiele telefonie werken naadloos samen.

Toekomstgericht en zelfstandig

Volgens Roel Polmans zijn bedrijven als MaXXus, met hun
sterke lokale focus, ideale businesspartners die fungeren
als verlengstuk van het totale aanbod van Vodafone
Business. “We hebben met name in het Westland nog een
flinke slag te slaan. Dat kunnen we onder andere samen
met MaXXus.”

Tot slot Ron Raaphorst: “We denken als MaXXus de
komende jaren autonoom te kunnen doorgroeien en
willen niet door een ‘grote jongen’ worden overgenomen.
Want juist door zelfstandig te blijven, kunnen we ons als
klantgerichte onderneming blijven onderscheiden. Ook
daar ligt onze kracht.”

Ron'Raaphorst

Voor meer informatie: www.MaX Xus.nl
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